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Business Network Switzerland

Zentralschweizer Software fur US-Banken.

Assentis Technologies AG mit interessanten Kontakten dank Osec.

«Wir sind mit der Arbeit des Swiss Business
Hubs sehr happy. Auch das Reporting war detail-
liert und professionell.»

Martin Krahenbihl, CFO, Assentis Technologies AG

Die erfolgreiche Business-Software-Spezialistin aus Rotkreuz will in den US-Markt.
Der Swiss Business Hub in Washington leistete Starthilfe.

Assentis Technologies ist spezialisiert auf Software, die es Benutzern erméglicht, Doku-
mente zu erzeugen. Die Business-Software aus der Zentralschweiz wird vor allem von
Finanzdienstleistern verwendet, um zum Beispiel Konto- und Depotausztige fir ihre Kunden
darzustellen. Aber auch Schweizer Behorden schatzen die Software flr ihre vielfaltigen
Einsatzmdglichkeiten. Mittlerweile generiert Assentis bereits die Hélfte ihres Umsatzes im
Ausland, wobei Deutschland bis heute der wichtigste Markt ist.

Als Software-Unternehmen mdchte Assentis bald auch im interessanten Markt USA ein
ernst zu nehmender Player sein, «nur schon wegen dessen Grosse, aber auch weil der
Markt in unserer Branche besonders relevant ist. Wenn man es hier schafft, ist man auch fur
andere Lander gut gerlstet», begriindet CFO Martin Krahenbihl den Start der US-Aktivitaten.
2007 fiel der Startschuss mit einer Tochterfirma. Doch man geriet unmittelbar in das denk-
bar schlechteste Wirtschaftsumfeld, vor allem was die Banken als potenzielle Kunden anbe-
langt. «Wir erlebten den absoluten Tiefpunkt der US-Wirtschaft. Deshalb werden wir jetzt
auch mehr Zeit bendétigen», ist sich Krahenbiihl bewusst.

Voran ging es in jlingster Zeit nicht zuletzt dank dem Swiss Business Hub in Washington.
+ Dessen Berater identifizierten im letzten Jahr nicht weniger als 42 Finanzdienstleister, die fur
Assentis interessant sein kdnnten, und stellten jeweils den Erstkontakt her. «Dieses
Vorsondieren hat uns sehr geholfen. Rund ein Viertel dieser Kontakte verfolgen wir jetzt wei-
ter. Wir flhrten auch schon interessante Gespréache und haben positives Feedback erhal-
ten», sagt Krahenbiihl. Konkrete Transaktionen gab es bislang keine. Der CFO ist aber Uber-
zeugt, dass dies sehr bald der Fall sein wird.

«In den USA gibt es fUr fast jede Anwendung in
unserem Sektor eine spezialisierte Software. Der
Markt ist starker segmentiert als in Europa.»

Oktober 2009 Martin Krahenbihl, Assentis Technologies AG
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